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Investment-Spezialisten in Sachen Lebensversicherung
Das im Sommer 2001 gegrlindete Unternehmen zahlt

zu den Marktfiihrern im Bereich der Beratung, Konzeption
und Verwaltung von Kapitalanlagemoglichkeiten in
Lebensversicherungszweitmarkten — speziell in den USA,
Deutschland und Japan. Ziel war und ist es, sowohl|
privaten als auch institutionellen Anlegern Investitionen
in Wachstumsmarkte und Produkte zu ermoglichen

bzw. maligeschneiderte Losungen fir Verbraucher mit
Liquiditatsengpassen anzubieten.

Life Bond war im Jahre 2002 Marktoffner fur sogenannte
,US Life Settlement Fonds” in Deutschland und verwaltet
derzeit Portfolien von US-Lebensversicherungspolicen mit
einer Gesamtablaufleistung in Hohe von rund 8oo Millionen
US-Dollar.

Expertenteams und Plattformen in Deutschland und Luxem-
burg ermdglichen Life Bond steueroptimierte Anlageformen
im Bereich der Lebensversicherungszweitmarkte zu konzi-
pieren, die jeweils auf die individuellen Anforderungen und
Bedurfnisse des Investors zugeschnitten sind.

MehrWert durch Verkauf oder Beleihung

Mit der Life Bond Lebensversicherungshandelsgesellschaft
mbH (Life Bond LV) erschloss die Life Bond Gruppe ab 2005
auch den deutschen Lebensversicherungszweitmarkt.
Anstatt ihre Police zu kiindigen und lediglich einen i.d.R.
geringen Ruckkaufswert vom Versicherer zu bekommen,
kénnen Verbraucher mit dem Verkauf ihrer Kapitallebens-
oder Rentenversicherung einen finanziellen MehrWert von
in Einzelfallen bis zu 10 Prozent erzielen.

Eine weitere Moglichkeit fir Verbraucher, ihren personli-
chen finanziellen Spielraum zu erweitern, ist das LifeCredit
Policendarlehen. Dabei beleihen sie ihre Police statt diese
zu kiindigen - eine echte Alternative zu den ublichen
Verbraucher- und Bankkrediten.




Die Lebensversicherung ist mit Abstand das beliebteste
Altersvorsorgeinstrument in Deutschland. Insgesamt beste-
hen in Deutschland weit Giber go Millionen Lebensversiche-
rungen. Dennoch wird etwa jede zweite Police vorzeitig
gekiindigt. Im Jahr 2009 zahlten die Versicherer allein fir
Stornos von Lebensversicherungen ca. 13,8 Milliarden Euro aus.
Der Grund: Als private Altersvorsorge mit Langzeitwirkung
konzipiert, laufen Kapitallebensversicherungen im Durch-
schnitt 28 Jahre. Wer aber kann einen Zeitraum von fast drei
Jahrzehnten tberblicken? Lebensumstande verandern sich:
Arbeitslosigkeit, Hausbau oder Scheidung kénnen unerwarte-
ten Finanzbedarf mit sich bringen. Mehr als die Halfte aller
Lebensversicherungen fallen so dem Storno zum Opfer.

Entwicklung
Der Handel mit ,gebrauchten” Lebensversicherungspolicen
begann in Deutschland im Jahr 1999 —der Zweitmarkt in

GroRbritannien blickt hingegen bereits auf eine beinahe
150-jahrige Historie zurlick.

Alternative zur Kiindigung

Der Zweitmarkt bietet deutschen Verbrauchern eine
Alternative zur Kiindigung Ihrer Kapitallebens- oder
Rentenversicherung bei der Versicherungsgesellschaft:

. Der Kaufer
verwertet die Police renditeorientiert. In der Regel Uber-
nimmt er die Zahlung der Versicherungspramien und erhalt
am Laufzeitende die Auszahlung aus der Versicherung
- als Gegenleistung bezahlt er dem Verkaufer einen
Kaufpreis, der iiber dem meist niedrigen Rickkaufswert der
Versicherungsgesellschaft liegt. Dabei ist steuerlich folgen-
des zu beachten: nach § 20 Absatz 2 Satz 1 Nr. 6 EStG ist die
VeraufBerung von Anspriichen auf eine Versicherungsleistung
im Sinne des § 20 Absatz 1 Nr. 6 steuerpflichtig, wenn der
Verkauf nach dem 31. Dezember 2008 stattgefunden hat und
der Versicherungsvertrag nach dem 31. Dezember 2004 abge-

schlossen wurde. Bei Versicherungsvertragen, die vor dem
1.Januar 2005 abgeschlossen wurden, ist die VerauBerung
nach § 20 Absatz 2 Satz 1 Nr. 6 EStG steuerpflichtig, wenn

bei einem Riickkauf zum VerauBerungszeitpunkt die Ertrage
nach § 20 Absatz 1 Nr. 6 EStG i. d. F. vom 31. Dezember 2004
steuerpflichtig waren (§ 52a Absatz 10 Satz 5 EStG).) Weiterer
Vorteil fiir den Policenverkaufer: Halt der Aufkaufer die Police
bis zu deren Ablauf, bleibt in der Regel ein Todesfallschutz mit
Erhdhungsoption erhalten.

Beispiele Verkauf Lebensversicherung

Die Beispiele? zeigen, welchen MehrWert Sie durch den
Verkauf Ihrer Kapitallebens- oder Rentenversicherung an Life
Bond erzielen kénnen.

Beispiel 1 Riickgabe Verkauf
an Versicherung lber Life Bond
Riickkaufswert/Kaufpreis 176.891,95 € 175.000,00 €

KESt und SolZ Belastung 10.158,75 € 241590 €3

Auszahlung an
Versicherungsnehmer 166.733,20 € 172.584,10 €

Vorteil 5.850,90 €

2 Frau, 12 Jahre Vertragslaufzeit, Verkauf der Police nach 10 Jahren (steuer-
pflichtiger Altvertrag)

Beispiel 2 Riickgabe Verkauf
an Versicherung uiber Life Bond
Riickkaufswert/Kaufpreis 88.910,00 € 93.452,00 €

KESt und SolZ Belastung 0,00 € 0,00 €

Auszahlung an
Versicherungsnehmer 88.910,00 € 93.452,00 €

Vorteil 4.542,00 €

2 Mann, 30 Jahre Vertragslaufzeit, Verkauf der Police nach 15 Jahren (steuer-
freier Altvertrag), Versicherungssumme: 200.000,00 €

1) nach derzeit geltender Rechtslage (2010)

2) Beide Beispiele dienen lediglich zur Orientierung. Die Berechnung eines Kaufpreises
hdngt von persénlichen Merkmalen wie Tarif, Laufzeit, Versicherungsgesellschaft etc. und
den von der Versicherung bestdtigten Zahlen ab.Im Einzelfall konnen die Werte nach
oben oder unten deutlich abweichen. Gerne berechnen wir lhnen Ihren individuellen
Vorteil.

3) Als Policenverkéufer fiihren Sie die Steuer selbst ab und zwar erst nach Angabe im
Rahmen Ihrer persénlichen EKSt-Erkldrung. Um der personlichen steuerlichen Situation
Rechnung zu tragen, empfehlen wir, einen steuerlichen Berater in die Entscheidung mit
einzubeziehen.




MehrWert fiir den Verbraucher

Wer seine Police am Zweitmarkt fiir Lebensversicherungen
verkauft, erhdlt mehr und schneller Geld als im Falle einer
Kiindigung beim Versicherer. Obendrein behdlt er in der Regel

einen beitragsfreien Versicherungsschutz, der beim Storno
komplett entfallt. Das heil3t: Stirbt die mit der Police versi-
cherte Person vor Ablaufende, zahlt der Aufkaufer die Todes-
fallsumme abziiglich aller bis dahin entstandenen Kosten an
die Hinterbliebenen aus. Insgesamt also eindeutig das bessere
Geschaft.

[ Life Bond ist der Problemloser
fiir Verbraucher mit Liquiditats-
Engpassen ]

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009
B Stornovolumen [ gehandeltes Policenvolumen
Entwicklung ausgezahltes Stornovolumen der deutschen Lebensversicherer und

gehandeltes Policenvolumen auf dem Zweitmarkt von 2000 bis 2009.
*GDV / Quelle: BVZL



Leitfaden fiir den Verkauf Ihrer Lebensversicherung

Sie haben sich entschlossen, ein unverbindliches und kosten-
loses Angebot flir den Verkauf lhrer Lebensversicherung
einzuholen: Kein Problem, mit wenigen Schritten sind Sie am
Ziel.

Priifen Sie zuerst, ob lhre Police den Life Bond Kriterien
entspricht:

e Es handelt sich um eine Kapitallebens-
oder Rentenversicherung einer deutschen
Versicherungsgesellschaft mit einem aktuellen
Riuckkaufswert von mindestens 5.000 Euro.

Die Police wurde vor dem 01.01.2005 abgeschlossen.

Es handelt sich nicht um eine laufende oder ehemalige
Direktversicherung aus betrieblicher Altersversorgung.

Restlaufzeit beliebig (Einzelfallprifung).

Sind diese Kriterien erfiillt, folgt der zweite Schritt.
Stellen Sie nun die Unterlagen zusammen, die fir die
Erstellung des Angebots bendtigt werden:

Eine Kopie des Originalversicherungsscheins inkl. aller
Nachtrage (keine Versicherungsbedingungen).

Eine vom aktuellen Versicherungsnehmer unterschriebe-
ne Vollmacht, die ausschliel3lich zur Datenanfrage
beim Versicherungsunternehmen dient, und den ausge-
flllten Kundenfragebogen.

Schicken Sie diese Unterlagen direkt an:

Life Bond Lebensversicherungs-
handelsgesellschaft mbH

Abt. Policenankauf

Minchner Strale 54

82069 Hohenschaftlarn




»Vorteile auf einen Blick“

Jede zweite Lebensversicherung in Deutschland wird vorzeitig
mit Verlust gekiindigt. Selten grundlos, nie kostenlos.

Gebiihren, Abziige und Steuern fallen an. Life Bond bietet die
Alternative — einen deutlichen finanziellen Mehr\Wert fir Sie!

Ihr MehrWert bei einem Verkauf an uns:

® Hohere Auszahlung als bei Kiindigung

e Schnelle und unbirokratische Abwicklung

o Sofortige Auszahlung des Kaufpreises in einer Summe

® Inder Regel Erhalt einer Mindest-Todesfallabsicherung mit
Erhohungsoption

e Abwicklung tiber ein Treuhandkonto (auf Wunsch)

® Hochste Daten-und Transaktionssicherheit

Liquiditat erh6hen - Police behalten

Fir alle, die an ihrer Lebensversicherung hangen, aber kurzfri-
stig Kapital bendtigen ist ein Policendarlehen die ideale
Losung. Das Policendarlehen funktioniert wie ein Kredit — nur
viel glinstiger. Es ermoglicht dem Darlehensnehmer kurzfristi-
ge Liquiditatsengpasse zu Uberbriicken. Bei kurzer Restlaufzeit
der Police kann man das Darlehen als eine Vorauszahlung
ansehen, die mit der spateren Ablaufleistung verrechnet wird.
Als Sicherheit dient die Police selbst. Die Darlehenshohe rich-
tet sich nach dem aktuellen Rickkaufswert inklusive ausge-
wiesener Uberschiisse zum Zeitpunkt der Antragstellung.
Auch Fondsgebundene Lebensversicherungen konnen belie-
hen werden — bis héchstens 60 Prozent des aktuellen
Riickkaufwertes.

Bei Fragen zum Policendarlehen:
policendarlehen@lifebond.de

[ lifebond” ist eine bestens etablierte
Marke im Bereich ,,Zweitmarkt
Lebensversicherungen® ]




